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INCENTIVE / EVENT / KONFERENCJE / WYPRAWY / CITY BREAK / INCOMING
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Event czy incentive to coś więcej niż impreza czy zwykły wyjazd zagraniczny. To emocje, 

które zostaną w Nas na długo. To indywidualnie dobrane pod każdego klient:a destynacja, 

miejsce, atrakcje, autentyczna kuchnia i spójna koncepcja. Ponadto dziesiątki innych 

elementów i obszarów, na które składa się na całe wydarzenie. Czym zatem charakteryzuje 

się Travel Consulting, co ma Państwu do zaoferowania i dlaczego to właśnie nam warto 

zlecić realizację Państwa wydarzenia? 

• INCENTIVE 

• EVENT 

• KONFERENCJE 

• WYPRAWY 

• CITY BREAK  

• INCOMING 
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TRAVEL CONSULTING   
to przede wszystkim: 

• DOŚWIADCZENIE 

• PASJA 

• JAKOŚĆ 

• ZAANGAŻOWANIE  

• KREATYWNOŚĆ 

Nazywamy się Jakub Puchajda i Michał Supieta. Powyższe 

hasła definiują firmę, którą reprezentujemy. Lata doświadczeń 

przy organizowaniu wymagających projektów, pasja, 

zaangażowanie oraz kreatywność - to wszystko w połączeniu 

tworzy wysoką jakość realizowanych przez nas projektów: 

zagranicznych wyjazdów incentive, ekstremalnych lub 

egzotycznych wypraw, city-breaków, eventy i konferencje w 

Polsce czy grupy przyjazdowe do Polski.
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• 1 075 400 PLN - suma naszej gwarancji ubezpieczeniowej 

• 660 000 EUR - największy budżet grupy firmowej 

• 4200 - ilość km przejechanych podczas jednej inspekcji 

• 405 - największa zagraniczna grupa incentive  

• 70 - ilość wypożyczonych aut podczas jednego eventu 

• 60 - ilość odwiedzonych krajów 

• 9 - ilość dotychczasowych realizacji dla jednego z klientów

Dążymy, aby każdy nowy projekt był najlepszym do tej pory!
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PROFILOWANIE 

Każdy wyjazd jest inny, 

ponieważ różni są klienci. 

Aby przygotować ofertę, 

która spełni oczekiwania 

klienta niezbędne jest 

jego  prof i lowanie , 

ustalenie  potrzeb i 

c e l ó w , k t ó r e c h c e 

osiągnąć poprzez event. 

Należy także uwzględnić 

specyfikę jego branży 

oraz grupy uczestników.

OFERTOWANIE 

Po okreś leniu profi lu 

klienta, przechodzimy do  

przygotowania dla niego 

oferty. Zawsze dajemy 

m u k i l k a o p c j i , 

przedstawiamy mocne 

oraz słabe strony każdej 

z nich. 

PRZYGOTOWANIE 

Dobre przygotowanie to 

80% sukcesu! Dotyczy to 

zarówno nas, klienta i 

jego gości. Kluczowy jest 

tutaj przepływ informacji. 

Poprzez dedykowaną 

aplikację , komunikaty 

SMS, newsletter - goście 

dowiedzą się o miejscu 

wyjazdu. Ponadto cały 

czas podgrzewana jest 

atmosfera wokół eventu.

REALIZACJA 

Profesjonalna kadra i 

sprawdzi kontrahenci to 

elementy niezbędne, aby 

event był udany! Ważna 

jest także umiejętność 

p r z e w i d y w a n i a k i l k a 

ruchów w przód, aby 

problemy, które mogłyby 

się pojawić nie miały 

prawa zaistnieć. Należy 

też mieć plany awaryjne, 

gdyby pojawiło się coś od 

nas niezależne.

FEEDBACK 

Opinie naszych klientów 

są dla nas niezwykle 

ważne, nawet jeśli w 

jakimś detalu nie będą 

w 100% pozytywne. Dzięki 

nim wyciągamy wnioski 

na oraz sprawiamy, że 

nasze eventy z każdą 

kolejną realizacją są 

coraz lepsze, a goście 

zachwyceni. 

UDANY EVENT, CZYLI 5 KROKÓW DO OSIĄGNIĘCIA SUKCESU
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Klienci, dla których mieliśmy zaszczyt pracować to 

marki reprezentujące najróżniejsze branże. Kolejne 

realizacje dla tych samych firm to najlepszy dowód 

no to, że warto nm zaufać. Nasze wybrane istotniejsze 

realizacje: 

• Belin Chemie-Menarini / Lanzarote, Kreta, Zjednoczone 

Emiraty Arabskie / każdorazowo od 200 do 400 osób 

• Generali / Jamajka, Dominikana, Zjednoczone Emiraty 

Arabskie, Kuba / Każdorazowo od 30 do 50 osób 

• Velux / Maroko / 80 osób 

• Izba Notarialna w Katowicach / Sycylia, Andaluzja / 

każdorazowo od 185 do 220 osób 

• ZINO / Andaluzja, Lanzarote, Fuerteventura, Rodos, 

Turcja / każdorazowo 40 osób 

• Investors / Andaluzja / 40 osób 

• Winkhaus / Lwów / 50 osób

WYBRANE REALIZACJE ZAUFALI NAM

Chętnie przedstawimy referencje od naszych klientów.



GDZIE?
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Today we have no more kings, but we still 

have castles.

ZAPROŚ NAS DO 
KONKURSU OFERT A 
MY ZREALIZUJEMY 
PRZYGODĘ ŻYCIA!
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ZapraszamY do kontaktu mailowego lub telefonicznego

Travel Consulting Sp. z o.o. 

ul. Zwycięzców 42/u.9, 03-938 Warszawa  

NIP: 1132573288 REGON: 140154387 

https://trco.pl/ 

Jakub Puchajda - CEO 

+48 512 086 665 

jakub.puchajda@trco.pl 

Michał Supieta - kierownik wyjazdów firmowych i grupowych 

+48 722 236 197 

michal.supieta@trco.pl 

Znajdziesz nas jeszcze tutaj:


